
234 rue Philippe Héron  

69400 Villefranche S/Saône 

04.74 .02. 72. 72.  -  0690097f@ac-lyon.fr 

https://claude-bernard.elycee.rhonealpes.fr 

Lycée Claude Bernard 

 

Pour les Journées de  

l’Enseignement Supérieur 

 mercredi 24 janvier 2024 : 

9h /12h — 13h30 / 15h30 

 

 

Pour la Journée Portes Ouvertes 

 samedi 9 mars 2024 de 8h30 à 12h00 

 

rendez-vous sur le site web du lycée 

pour connaître les modalités de ces journées 

https://claude-bernard.ent.auvergnerhonealpes.fr 
 

Professeurs référents : 

 

Bounouar BOUZOUINA 

Florent CHAUMARD 

Fabienne HEISER 

 

contact 

btsmco.0690097f@ac-lyon.fr 

 dès janvier 

via Parcoursup 

IPNS - Ne pas jeter sur la voie publique-Recyclable 

Dynamique, vous aimez communiquer 

et avez le sens de la négociation 

http://claude-bernard.elycee.rhonealpes.fr
http://claude-bernard.elycee.rhonealpes.fr


Les conditions de recrutement 

Etre titulaire d’un Bac Technologique STMG, 
d’un Bac Général, d’un Bac Professionnel. 

 

Les objectifs de la formation 

Etre formé(e) en 2 ans aux métiers du com-
merce et de la distribution : prendre la respon-
sabilité de tout ou partie d’une unité commer-
ciale (point de vente, agence) 

Les débouchés dans la vie active  

 Conseiller(ère) commercial(e)  

 Conseiller(ère) bancaire 

 Assistant(e) manager / Manager 

 Télévendeur(deuse) 

Les poursuites d’études 

 Licence Pro Banque Finances, Commerce 

 Écoles de commerce, Bachelor 

 Cycle universitaire  

Les matières du BTS MCO  

Périodes de stage obligatoires :  

- 8 semaines la première année  

- 6 semaines la deuxième année 

 des classes à petits effectifs qui favorisent un 

accompagnement personnalisé des étudiants 

 une aide à la recherche de stage 

des partenariats avec des banques et des  

enseignes de la grande distribution  

 des espaces de travail agréables dans le cadre 

 d’un grand parc arboré 

Accessibilité 

 à deux pas du centre ville 

 proche de la gare routière 

 desserte des transports en commun urbains et 

scolaires 

 aires de stationnement à proximité 

Des résultats toujours supérieurs  

 à la moyenne académique ! 

  

 

Modules de formation 

Nbre 
d’heures 

1ère année 

Nbre 
d’heures 

2ème année 

Cours TD Cours TD 

Culture générale 

et expression 

1 1 1 1 

Langue vivante étrangère 
Anglais 1 2 1 2 

Culture économique,  

juridique et managériale 

  
4 

    
4 

  

Développement de la rela-
tion client et vente conseil 

  
2 

  
4 

  
2 

  
3 

Animation et dynamisation 
de l’offre commerciale 

  
3 

  
2 

  
3 

  
3 

Gestion opérationnelle 2 2 2 2 

Management de l’équipe 
commerciale 

2 2 2 2 

Total 15 13 15 13 

 
Enseignement facultatif 

langue vivante étrangère 2 
Espagnol 

  
2 

    
2 

  


